
6 prompts de IA
para impulsar las ventas
de tu negocio
Optimiza ventas, inventarios, reportes y
POS con herramientas inteligentes. Ideal
para temporadas de alta intensidad 😉



¡Presta atención! Un informe de Expansión indica que el 28 % de las
empresas han adoptado herramientas de inteligencia artificial (IA), y el 72
% de quienes las utilizan reportan mejoras inmediatas en productividad y
eficiencia. 

La IA no solo es una tendencia, sino una herramienta estratégica que
permite a las empresas optimizar procesos, mejorar la atención al cliente y
aumentar las ventas. 

💡 El uso de IA en la automatización de tareas puede ahorrar hasta 5.6
horas por semana, lo que equivale a aproximadamente 35 días laborales al
año 😉. 

¿Aún te preguntas cómo usar la IA? 🤔 ¡Estamos para ayudarte! Aquí te
traemos 6 prompts que resuelven problemas reales, como preparar tu
negocio para temporadas de alta intensidad en ventas, donde la demanda
sube y necesitas decisiones rápidas. 

Equilibra valor y acción 🚀 Usa estos prompts para fortalecer relaciones
con clientes, ofreciendo ofertas oportunas y gestionando inventarios
eficientemente. ¡Comienza a fidelizar hoy!

Equipo Alegra 

🤖IA como aliada
en las ventas

https://expansion.mx/tecnologia/2024/03/15/en-2024-el-73-de-las-pymes-mexicanas-invertiran-en-ia-generativa
https://marketing4ecommerce.mx/pymes-en-mexico-herramientas-de-ia-publicidad/
https://marketing4ecommerce.mx/pymes-en-mexico-herramientas-de-ia-publicidad/


¿Qué son los prompts?

¿Cómo funcionan los prompts?

Estructura de un prompt

Tips para el uso

¿Cómo usar los prompts?

Prompt 1: Optimiza tu estrategia de ventas

Prompt 2: Reporte de precios para ventas de temporada

Prompt 3: Gestión de inventarios para cierre de año

Prompt 4: Promociones personalizadas en un POS

Prompt 5: Reporte de cierre de año y proyección de inventarios
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¿Cómo la Inteligencia Artificial ayuda a las empresas?

Alegra y la Inteligencia Artificial para potenciar tu estrategia

de negocio

¡Todo para prompts
de ventas! 
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Los prompts son comandos o instrucciones que se dan a un sistema de
inteligencia artificial (IA) para que este realice una tarea específica. 

Se utilizan para interactuar con modelos de lenguaje, como el que alimenta
a ChatGPT, por ejemplo, y permiten que la IA genere respuestas o realice
acciones según las indicaciones proporcionadas.

¿Qué son los prompts?1
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Los prompts funcionan al aprovechar los modelos de lenguaje entrenados
con grandes volúmenes de datos. Estos modelos:

Dependiendo de la complejidad del prompt, la IA puede realizar tareas
simples y respuestas básicas hasta procesos más elaborados como la
generación de reportes o personalización de ventas.

¿Cómo funcionan
los prompts? 
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Analizan el prompt.

Procesan el contexto.

Generan una respuesta basada en
patrones previos y aprendizaje automático.



La estructura de un prompt puede variar dependiendo del tipo de tarea,
pero generalmente se compone de tres partes esenciales:

Estructura de un prompt3
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Comando principal o instrucción: es la acción que deseas que la
IA realice.1

Ejemplo: "Genera un reporte de ventas para el mes de octubre. Optimiza los
precios para el próximo mes de acuerdo a las tendencias del mercado. Ajusta
de acuerdo a los datos de ventas de octubre: $5,000, artículos vendidos:
1,200, descuentos ofrecidos: 10%. Genera el reporte de ventas en formato
PDF desglosando una tabla comparativa entre agosto, septiembre y octubre.

Contexto: Aquí se añaden detalles clave para que el modelo entienda el
contexto y la intención del comando.2
Input: datos específicos que proporcionas a la IA para que pueda
procesarlos y generar un resultado. Estos pueden incluir números,
fechas, listas de productos, información financiera, etc. 3
Formato de salida (output): especificar el formato en el que deseas la
respuesta o acción.El output es el resultado que esperas de la IA de
manera precisa, ya sea un reporte, una lista, un gráfico o un mensaje
automatizado.4



Sé específico: incluye detalles como el tipo de negocio,
audiencia objetivo, tono y objetivos claros para obtener
resultados precisos.

Tips para maximizar el
impacto de los prompts
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1

Usa roles: asigna un "rol" a la IA (ej. "actúa como un
experto en marketing") para guiar su enfoque.

Itera: refina el prompt basado en respuestas iniciales
para mejorar la calidad.
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Copia el prompt y
pégalo en una IA.

¿Cómo usar los prompts
para impulsar tu negocio?5
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Integra datos en un
sistema de gestión.

Ajusta con detalles de tu
negocio para resultados
personalizados.
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Beneficios

Automatización de tareas repetitivas: utiliza prompts para
automatizar procesos como la generación de reportes,
contenido, ordenar datos, etc. Esto reduce el tiempo
dedicado a tareas administrativas. 

Optimización de ventas: crear prompts para generar
recomendaciones de productos basadas en las
preferencias de los clientes, temporalidad, estrategias de
precios dinámicos según el comportamiento de compra.

Mejora del servicio al cliente: los prompts también pueden
ayudar a crear respuestas automáticas personalizadas
para consultas frecuentes, optimizando así la atención al
cliente sin perder calidad.

Generación de contenido:
la estrategia de marketing
puede mejorar con los
prompts. Creando
contenido en tu negocio,
para generar artículos,
correos electrónicos o
incluso publicaciones para
redes sociales, adaptados
al tono y estilo de tu marca.



"Actúa como un experto en ventas para una empresa de
(rubro o actividad empresarial). Con base en estos datos
(reporte de ventas) genera una estrategia de ventas para una
temporada de alta intensidad. Incluye tácticas como cross-
selling, precios dinámicos y canales como WhatsApp
Business. Proporciona pasos accionables y cómo medir éxito
con reportes."

Prompt 1: 6
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👉 Este prompt te
ayuda a crear planes
basados en datos
reales, resolviendo
errores comunes como
ignorar la
competencia.

Además, puedes aplicar más contexto
en el prompt como:

1.¿Qué productos se han vendido
más este año?

2.¿Hay productos que no han tenido
rotación?

3.¿Cuáles son los productos que se
vendieron en esta temporada
(fecha)?

4.¿Cuáles son los insumos que debo
tener en cuenta para estar
preparado? 

Optimiza tus estrategias de ventas



 "Genera un reporte de precios dinámicos para los productos
más vendidos durante la temporada de fin de año, ajustando
los precios en función de la demanda, la competencia y las
tendencias de consumo actuales. Analiza este reporte
(adjuntar archivo) y revisa cuál fue el producto más vendido,
historial de ventas de los últimos 3 meses y precios de la
competencia durante la temporada pasada. El reporte debe
contener recomendaciones de precios ajustados por
producto, comparaciones y análisis de la elasticidad del precio
basado en la demanda histórica".
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👉 Durante la temporada de fin
de año, es crucial ajustar los
precios de los productos para
mantenerse competitivo. Las
promociones, las variaciones en
la demanda y la competencia
cambian constantemente, lo que
hace necesario un ajuste
dinámico de precios.

Prompt 2: 
Reporte de precios para
ventas de temporada
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"Con base en este reporte (insertar reportes de ventas),
realiza un análisis de los niveles de inventario actuales y
genera recomendaciones sobre productos que necesitan ser
reabastecidos antes del fin de año. Asegúrate de evitar el
desabastecimiento durante la temporada alta. Toma en cuenta
las ventas históricas de cada producto al cierre de año y crea
una proyección de ventas. Dame un listado de productos con
cantidades necesarias por producto, valor estimado de
reabastecimiento y materia prima (si es el caso). "
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👉 La temporada de fin de año
genera un aumento significativo en
la demanda de productos. La falta
de inventario puede resultar en
pérdida de ventas, mientras que el
exceso puede generar costos
adicionales. El análisis debe prever
tanto las necesidades de
reabastecimiento como la
optimización de los inventarios.

Prompt 3: 
Gestión de inventarios para
cierre de año
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"Genera una lista de descuentos personalizados para clientes
frecuentes o aquellos que han comprado productos de
temporada previamente. Ofrece promociones específicas
basadas en su historial de compras.Además, crea un reporte
de descuentos previos y el impacto en las ventas."
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👉 La personalización
de promociones es
clave para aumentar
la fidelización de
clientes y fomentar
compras repetidas.

Prompt 4: 
Promociones personalizadas
en un POS (Punto de Venta)
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"Genera un reporte detallado de las ventas y el rendimiento de
inventarios durante el último mes del año. Incluye una
proyección de necesidades de inventario para los primeros
tres meses del año siguiente, basándote en el comportamiento
de compra de fin de año. Analiza los inventarios actuales y
genera un reporte total de ventas de temporada."
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👉 El análisis del cierre de año
es esencial para evaluar el
desempeño del negocio y
planificar los primeros meses del
siguiente año. Este reporte debe
incluir tanto el rendimiento de
ventas como una proyección de
inventarios.

Prompt 5: 
Reporte de cierre de año y
proyección de inventarios
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"Investiga a fondo y analiza qué productos pueden ser
populares durante los próximos meses con base a las
tendencias en ventas, reportes y demanda. Analiza el
comportamiento del consumidor y las tendencias del
mercado para ayudarte a anticipar la demanda de productos
y servicios y dame un reporte que prevenga las tendencias
del mercado y ajuste tus estrategias de ventas."
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👉 La IA de un software de
facturación puede integrarse con
tus datos de ventas y reportes de
mercado para ofrecerte
predicciones precisas que te
permitirán ajustar tu estrategia
antes de que las tendencias se
consoliden.

Prompt 6: 
Predicción de tendencias del
mercado
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La Inteligencia Artificial (IA) se ha convertido en un aliado indispensable
para las empresas que buscan optimizar sus operaciones y maximizar su
eficiencia.

Desde la automatización de procesos hasta la toma de decisiones
informadas, la IA permite a las empresas adaptarse rápidamente a
cambios del mercado, reducir costos operativos y mejorar la experiencia
del cliente.

Durante la temporada de ventas más alta en tu empresa, o fin de año, la IA
te permite visualizar y manejar la alta demanda, gestionar inventarios,
optimizar precios y personalizar promociones de manera efectiva.

Con Alegra, puedes aprovechar varias funcionalidades basadas en IA para
llevar a cabo estrategias como las de optimización de ventas, gestión de
inventarios y personalización de la experiencia del cliente.

¿Cómo la Inteligencia Artificial
ayuda a las empresas?12
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🚀 Alegra no solo facilita la facturación electrónica, sino que también
ofrece módulos inteligentes para:

Todo integrado en una plataforma intuitiva que te permite realizar análisis
en tiempo real y tomar decisiones informadas para impulsar el crecimiento
y la rentabilidad.

Gestión de ventas.

Gestión de inventarios.

Reportes contables.

Sistema POS.
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Alegra y la Inteligencia
Artificial para potenciar tu
estrategia de negocio

13

Alegra, una plataforma líder en software contable y de facturación en la
nube, ha integrado la inteligencia artificial (IA) para la gestión empresarial.
Alegra busca enfocarse en la automatización, el reconocimiento óptico de
caracteres (OCR), el aprendizaje automático y el análisis predictivo, lo que
reduce el tiempo en tareas operativas hasta en un 50 % y minimiza errores.
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👉 Esto no solo optimiza la contabilidad diaria, sino que
fortalece la estrategia de negocio al permitir decisiones más
informadas, mayor eficiencia y un enfoque en el crecimiento.
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Principales funcionalidades
de Alegra IA

Conciliación bancaria 
Importa extractos bancarios en PDF o
imagen; la IA clasifica movimientos,
vincula transacciones existentes y
evita duplicados. Facilita la
reconciliación sin conexión bancaria
directa, ahorrando tiempo en finanzas.

Gestión de inventarios y contactos
La IA identifica productos en
imágenes, categoriza ítems en el POS,
crea contactos extrayendo datos de
documentos y ajusta inventarios
corrigiendo inconsistencias.

Análisis y reportes predictivos
Genera resúmenes inteligentes de
reportes contables, predice impactos
financieros en registros y ofrece insights
sobre ingresos, costos y oportunidades.
Incluye un auditor de seguridad que
detecta riesgos en tiempo real.

Herramientas estratégicas
Crea cotizaciones predictivas basadas
en patrones de venta, optimiza
plantillas de documentos corrigiendo
textos, programa recordatorios en
facturas, asientos de cierre y gestión
de tareas para contadores. 



Con Alegra y la IA, tu estrategia
de negocio no solo se adapta al

futuro, sino que lo lidera 😉.

La IA en Alegra está disponible en todos sus planes. Actívala
en la configuración de tu cuenta y explora e integra Alegra con

otras herramientas de IA (como prompts personalizados),
puedes potenciar aún más análisis avanzados.


